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Summary
In 60 Sekunden

Im alten Babylon fragen zwei mittellos Freunde Arkad, den reichsten Mann der Stadt, wie er zu
seinem Reichtum kam. Seine Antwort: Spare einen Zehntel von allem, was du verdienst,
kontrolliere deine Ausgaben und lass dein Gold far dich arbeiten. Das Buch vermittelt dies durch
Parabeln - die sieben Heilmittel flr einen leeren Geldbeutel, die finf Gesetze des Goldes und
Geschichten von Schuldnern, Sklaven und Geldverleihern. Jede Lektion ist in eine Geschichte
verpackt Uber jemanden, der sie auf die harte Tour gelernt hat.

Warum es sich lohnt

Dies ist der GroBvater jedes Personlichkeits-Finanzbuchs in deinem Regal, und es hat sich
bewahrt. Der Rat ist einfach, zeitlos und wird durch Geschichten vermittelt, die besser haften
bleiben als Tabellen. Lies es, wenn du bei null anfangst, in Schulden ertrinkst oder einfach die
Grundlagen gut erzahlt haben willst. Es ist kurz, knackig, und du liest es in einem Nachmittag
durch.

Die Kernideen
Ein Teil von allem, was du verdienst, ist deins - behalte es

Bansir, ein Wagenbauer, sitzt auf der niedrigen Mauer, die sein Haus in Babylon umgibt, und
starrt auf seinen leeren Geldbeutel. Sein Freund Kobbi, ein Musiker, gesellt sich zu ihm. Beide
haben jahrelang hart gearbeitet - und haben nichts vorzuweisen. Sie merken, dass ihr
Kindheitsfreund Arkad nun der reichste Mann in Babylon ist. Wenn irgendjemand weil3, wie man
zu Gold kommt, dann er. Sie beschlie8en, ihn zu suchen, ihn um seinen Rat zu bitten und ihn
auch tatsachlich zu befolgen. Als sie es tun, erzahlt ihnen Arkad, er habe alles von Algamish
gelernt, einem Geldverleiher, dem er als Schreiber diente. Algamish gab ihm einen einzigen Satz
mit auf den Wegq: 'Ein Teil von allem, was du verdienst, ist deins - behalte es.' Arkad sparte ein
Zehntel seiner Einkunfte und baute von dort aus weiter auf.

Das Problem ist nicht das Einkommen - sondern was du behaltst. Bansir und Kobbi haben ihr
Leben lang hart gearbeitet und blieben trotzdem pleite, weil alles, was sie verdienten, direkt
durch ihre Hande floss. Arkads Durchbruch bestand nicht darin, mehr zu verdienen; er bestand
darin, sich einen festen Anteil zu sichern, bevor irgendetwas anderes ihn anruhrte. Die meisten
Menschen nehmen an, dass Reichtum ein hohes Gehalt oder einen Glicksfall erfordert. Arkads
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Geschichte sagt: Er beginnt mit einer Entscheidung uber ein Zehntel dessen, was ohnehin schon
durch dein Leben fliel3t.

Probier es aus: Richte heute eine automatische Uberweisung von 10% deines Einkommens auf
ein separates Sparkonto ein - bevor du es siehst, bevor du es ausgibst.

Lass deinen Geldbeutel sich fullen

Das erste der sieben Heilmittel gegen einen leeren Geldbeutel ist das Fundament fur alles, was
folgt: Von je zehn Munzen, die du in deinen Geldbeutel legst, nimm nur neun zur Verwendung
heraus. Spare ein Zehntel von allem, was du verdienst. Tu dies, und dein Geldbeutel wird sich
sofort zu fullen beginnen - nicht irgendwann, nicht wenn du mehr verdienst, sondern genau
jetzt, mit dem, was du gegenwartig verdienst.

Die Mathematik ist beinahe beleidigend einfach: Gib neun Zehntel aus, behalte ein Zehntel. Was
die Menschen uberrascht, ist, dass das Heilmittel nicht sagt 'spare, wenn du es dir leisten kannst'.
Es sagt: Fang jetzt an, mit deinem jetzigen Einkommen, denn die Gewohnheit zdhlt mehr als der
Betrag. Ein leerer Geldbeutel wird nicht durch eine Gehaltserhéhung geheilt - er wird durch die
Disziplin geheilt, einen Anteil von allem zu behalten, was hereinkommt. Der Geldbeutel fullt sich
ab der ersten Mlnze, die du weigerst auszugeben.

Probier es aus: Bevor dein nachstes Gehalt eintrifft, entscheide genau, wohin dein Zehntel gehen
soll - ein bestimmtes Konto, ein bestimmter Betrag -, damit das Geld deine Ausgaben nie
beruhrt.

Kontrolliere deine Ausgaben

Das zweite Heilmittel greift die andere Seite der Bilanz an. Die Anweisung lautet, die Ausgaben zu
budgetieren, damit du die Notwendigkeiten bezahlen, einige Freuden geniel3en und berechtigte
Wunsche erfillen kannst - alles, ohne mehr als neun Zehntel deiner Einklinfte auszugeben. Die
Warnung geht tief: Was jeder von uns seine 'notwendigen Ausgaben' nennt, wird stets so weit
wachsen, dass es unserem Einkommen entspricht, sofern wir nicht dagegen protestieren. Das
Heilmittel ist keine Entbehrung; es bedeutet, eine Grenze zu ziehen, bevor der Lebensstil sich so
weit ausdehnt, dass er alles verschlingt.

Das ist vielleicht die modernste Idee des Buches. Ausgaben bleiben nicht konstant - sie steigen
an, um an dein Einkommen heranzureichen, es sei denn, du wehrst dich aktiv dagegen. Das
Heilmittel sagt nicht, du sollst wie ein Mdnch leben. Es budgetiert ausdrucklich Freuden und
berechtigte Winsche ein. Der Punkt ist, dass 'notwendig' ein bewegliches Ziel ist und dass dein
Einkommen ohne bewussten Protest zur Obergrenze deiner Ausgaben wird statt zum
Fundament deines Aufbaus.

Probier es aus: Schreibe jede Ausgabe des letzten Monats auf und markiere jede einzelne:
Notwendigkeit, Freude oder Wunsch. Sieh, wohin die neun Zehntel tatsachlich geflossen sind.

Lass dein Gold sich vermehren
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Das dritte Heilmittel fihrt vom Sparen zum Investieren. Eine gesparte Munze sollte nicht untatig
liegen - sie sollte arbeiten. Setze jede Munze ein, damit sie ihresgleichen hervorbringt, so wie die
Herden auf dem Feld sich vermehren. Eine arbeitende Munze bringt Einkommen, und dieses
Einkommen bringt weiteres Einkommen und erschafft so einen Strom von Reichtum, der
unaufhdrlich in deinen Geldbeutel fliel3t, ob du an jenem Tag einen Finger ruhrst oder nicht.

Sparen fullt den Geldbeutel; Investieren lasst den Geldbeutel sich selbst fullen. Das Bild -
Mdunzen, die sich vermehren wie Herden - verdeutlicht den Zinseszins auf eine Weise, die keine
Tabelle je erreichen wird. Das gesparte Zehntel ist nicht die Ziellinie; es ist der Samen. Was die
Menschen Uberrascht, ist, wie frih dies in der Abfolge erscheint: Bevor von Risiko, Versicherung
oder mehr Verdienen die Rede ist, besteht das Heilmittel darauf, dass untatiges Geld
verschwendetes Geld ist. Gold, das nicht arbeitet, ist nur ein schwererer Geldbeutel.

Probier es aus: Nimm, was du bisher gespart hast, und recherchiere eine Méglichkeit, wie es eine
Rendite erzielen kdnnte - ein Tagesgeldkonto, ein Indexfonds, irgendetwas, das die Munze
arbeiten [asst.

Bewahre deine Schatze vor Verlust

Das vierte Heilmittel handelt von Verteidigung. Sein erster tragfahiger Grundsatz des
Investierens ist die Sicherheit deines Kapitals. Bevor du Renditen jagst, stelle sicher, dass das,
was du hast, sicher ist. Der Rat: Berate dich mit weisen Mannern - Menschen, die wissen, wie
Geld funktioniert - und lass dich nicht von deinen eigenen romantischen Wunschen tauschen,
schnell Reichtum zu erlangen. Der schnellste Weg zu einem vollen Geldbeutel, deutet das
Heilmittel an, ist oft der schnellste Weg zu einem leeren.

Dieses Heilmittel existiert, weil eifrige Sparer als Nachstes immer dasselbe tun: Sie finden
jemanden, der spektakulare Renditen verspricht, und geben ihm alles. Die Warnung vor
'romantischen Winschen, schnell Reichtum zu erlangen' ist bemerkenswert prazise - sie
benennt genau jenes Gefuhl, das die Menschen verbrennt. Langsam reich zu werden wirkt
langweilig. Schnell reich zu werden fuhlt sich an wie Erleuchtung. Das Heilmittel sagt: Der
langweilige Weg ist der, der dein Gold behalt.

Probier es aus: Bevor du das nachste Mal investierst, bitte jemanden mit Erfahrung, dessen Urteil
du vertraust, die Idee auf Herz und Nieren zu prifen - und hore wirklich zu, wenn er sagt, sie
klinge zu gut, um wahr zu sein.

Besitze dein eigenes Heim

Das funfte Heilmittel wendet sich dem Ort zu, an dem du lebst. Sein Rat lautet, aus deiner
Behausung eine lohnende Investition zu machen - dein eigenes Heim zu besitzen, statt einem
Vermieter Miete zu zahlen. Jede Munze, die in Miete fliel3t, ist fur immer weg; jede Zahlung auf
ein eigenes Heim baut etwas auf, das fur immer dein bleibt.
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Von allen sieben Heilmitteln ist dieses am starksten in seiner Zeit verwurzelt - Wohneigentum
war 1926 im Babylon-als-Amerika der selbstverstandliche Weg zum Vermoégen, und heute ist es
umstrittener, je nachdem, wo du lebst und was Wohnen kostet. Aber die zugrunde liegende
Logik tragt noch immer: Geld fur Unterkunft ist deine gro3te wiederkehrende Ausgabe, und ob
dieses Geld Eigenkapital aufbaut oder in der Tasche eines anderen verdampft, ist eine der
groBten finanziellen Weichenstellungen deines Lebens.

Probier es aus: Rechne aus, wie viel Miete du in den letzten drei Jahren gezahlt hast. Schatze
dann, was Eigentum in deiner Gegend monatlich tatsachlich kosten wirde - die Lucke verrat dir,
ob dieses Heilmittel auf dich zutrifft.

Sichere dir ein zukUnftiges Einkommen

Das sechste Heilmittel blickt voraus auf den Tag, an dem die Arbeit endet. Es fordert auf,
frihzeitig fur die Bedurfnisse des wachsenden Alters und fur den Schutz der Familie
vorzusorgen. Der Mechanismus: Investitionen, die Gold einbringen werden, wenn du nicht mehr
arbeiten kannst. Wer dies in jungen Jahren und voller Kraft aufbaut, wird sein Alter nie mit leeren
Handen erleben, und seine Familie wird versorgt sein, was auch immer ihm zustof3t.

Das ist Altersvorsorge und Lebensversicherung, 4.000 Jahre zu frih geliefert. Die Formel
'frihzeitig vorsorgen' tragt die ganze Idee: Dein zukunftiges Ich kann nicht mehr verdienen, also
muss dein heutiges Ich den Einkommensstrom jetzt aufbauen. Bemerkenswert ist, dass das
Heilmittel das als Schutz fur die Familie rahmt, nicht nur fur den Einzelnen - der Geldbeutel, den
du in deinen besten Jahren mastest, ist der Schild tGber allen, die von dir abhangen, wenn deine
Erwerbsjahre enden.

Probier es aus: Prife diese Woche, ob du irgendetwas hast - eine Rente, ein Vorsorgekonto,
irgendeine Investition -, das dich bezahlt, wenn die Arbeit endet. Wenn die Antwort 'nichts'
lautet, ist das dein Ausgangspunkt.

Vermehre deine Fahigkeit zu verdienen

Das siebte und letzte Heilmittel wendet sich nach innen. Es fordert auf, die eigenen Krafte zu
kultivieren - zu lernen und weiser zu werden, geschickter zu werden, damit du mehr verdienen
kannst. Wer sein Handwerk scharft, wer mehr Uber sein Gewerbe lernt, wer sich selbst
verbessert, wird fur diejenigen mehr wert, die ihn bezahlen. Am schnellsten mastet sich der
Geldbeutel bei dem Mann, dessen Fahigkeit zu verdienen bestandig wachst.

Die ersten sechs Heilmittel verwalten das Geld, das du bereits verdienst. Das siebte greift die
Decke selbst an. Es steht an letzter Stelle, nachdem die Gewohnheiten des Sparens, Ausgebens,
Investierens, Schitzens, Besitzens und Vorsorgens etabliert sind - was darauf hindeutet, dass
der Rahmen die Verdienstfahigkeit als Multiplikator von allem anderen sieht. Eine Fahigkeit, die
wachst, verzinst sich wie die Mlnzen: Jede Verbesserung macht die nachste leichter und
wertvoller.
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Probier es aus: Wahle eine Fahigkeit aus, die dein Einkommen direkt steigern wirde - eine
Zertifizierung, ein Werkzeug, ein Handwerk - und widme ihr heute 30 Minuten. Buche dann die
nachste Einheit, bevor die Woche endet.

Die funf Gesetze des Goldes

Das Buch verdichtet seine Lehren zu finf Gesetzen, die bestimmen, wie Gold sich verhalt. Das
erste Gesetz: Zu dem, der nicht weniger als ein Zehntel seines Verdienstes beiseitelegt, um ein
Vermogen fur seine Zukunft und die seiner Familie aufzubauen, kommt das Gold gern und in
stets steigender Menge. Das zweite: Gold arbeitet fleiRig flr den klugen Besitzer, der ihm
lohnende Verwendung gibt, und vermehrt sich wie die Herden auf dem Feld. Das dritte: Gold halt
am vorsichtigen Besitzer fest, der nach dem Rat von Mannern investiert, die im Umgang mit Gold
erfahren sind. Das vierte: Gold entgleitet dem Mann, der in Geschéafte oder Vorhaben investiert,
mit denen er nicht vertraut ist oder die von denen, die es sachkundig verwalten, nicht gebilligt
werden. Das funfte: Gold flieht den Mann, der es zu unmaéglichen Ertragen zwingen will, der den
verfuhrerischen Ratschldgen von Betrugern und Intriganten folgt oder der es seiner eigenen
Unerfahrenheit und romantischen Winsche anvertraut.

Die funf Gesetze pressen das gesamte Buch in ein System: ein Zehntel sparen, es arbeiten lassen,
klugen Rat suchen, meiden, was du nicht verstehst, und niemals unerreichbaren Renditen
hinterherjagen. Beachte, wie das vierte und das flnfte Gesetz beide vom Verlieren von Geld
handeln — das eine durch Unwissenheit, das andere durch Gier. Die Gesetze gelten als
Naturgesetze, nicht als Empfehlungen: Gold verhalt sich so, ob du die Regeln kennst oder nicht.
Wer sie lernt, behdlt seinen Reichtum; wer sie ignoriert, finanziert den aller anderen.

Probier es aus: Schreibe die funf Gesetze auf eine Karte und lege sie dorthin, wo du mit Geld
umgehst. Frage vor jeder finanziellen Entscheidung, welchem Gesetz du folgst — oder gegen
welches du verstolt.

Besser ein wenig Vorsicht als grol3e Reue

Rodan, ein Speermacher, erhalt vom Konig fiinfzig Goldstucke als Belohnung. Er steht vor einem
Problem, das er noch nie hatte: Verwandte und Freunde kommen und bitten um Darlehen.
Unsicher, wie er damit umgehen soll, sucht er Mathon auf, einen alten Goldverleiher, um sich
raten zu lassen. Mathon, der Kreditnehmer und Geldgeber seit Jahrzehnten beobachtet hat, gibt
ihm ein Prinzip mit auf den Weg, das aus dieser Erfahrung geschmiedet ist: Besser ein wenig
Vorsicht als grol3e Reue. Gold, das du leichtsinnig verleihst, ist Gold, das du nie wiedersehen
wirst.

Diese Parabel handelt von dem Moment, in dem Geld deine Beziehungen verandert. Rodans
funfzig Goldstucke machen ihn zum Ziel — nicht fur Diebe, sondern fur Menschen, die ihn lieben.
Mathons Rat lautet nicht ,Leih nie"; er besagt, dass Vorsicht jetzt ein wenig Unbehagen kostet,
wahrend Leichtsinn spater echtes Geld und echte Reue kostet. Die Menschen, die um Darlehen
bitten, sind die schwersten, denen man Nein sagt — genau deshalb braucht diese Entscheidung

https://booksummaryai.com/country/de/the-richest-man-in-babylon-zusammenfassung Page 5



ein Prinzip, keine Laune.

Probier es aus: Entscheide jetzt — bevor jemand fragt —, wie deine personliche
Kreditvergabe-Politik aussieht: wie viel, an wen, unter welchen Bedingungen. Schreib sie auf,
damit die Antwort existiert, bevor die Bitte kommt.

Wir konnen es uns nicht leisten, ohne ausreichenden Schutz zu sein

Babylons Mauern schutzten die Stadt vor Eindringlingen. Die Parabel zieht die Parallele: So wie
die Stadt ohne ihre Mauern nicht Uberleben konnte, so kann ein Mensch es sich nicht leisten,
ohne ausreichenden Schutz fur seine Finanzen, seine Familie und seine Zukunft zu sein. Die
Mauern machten Babylon nicht reich — sie machten es méglich, dass Babylon reich blieb.

Das ist das Versicherungs-Kapitel des Buches, erzahlt Gber die Architektur. Die Einsicht lautet:
Schutz ist keine Anlage mit Rendite — er ist die Voraussetzung fur jede andere Anlage. Du kannst
Jahrzehnte lang sparen, investieren und Gold vermehren, und eine einzige unversicherte
Katastrophe 16scht alles aus. Die Mauern Babylons standen, weil jemand im Frieden beschloss,
dass die Verteidigung den Bau wert war. Finanzieller Schutz funktioniert genauso: Er muss
existieren, bevor du ihn brauchst.

Probier es aus: Liste auf, wovon du derzeit ungeschutzt bist — kein Notgroschen, keine
Versicherung, kein Testament — und wahle die grof3te einzelne Licke aus, die du diesen Monat
schliel3t.

Wo der Wille ist, findet sich ein Weg

Tarkad trifft Dabasir, den Kamelhandler. Dabasir erzahlt seine Geschichte: Er hatte einst sein
Vermdgen verprasst, seine Frau im Stich gelassen und war als Sklave in Syrien gelandet, verkauft
an einen Wustenhduptling namens Sira, der ihn Kamele haten liel3. In der Wuste traf Dabasir
eine Entscheidung — er wurde seine Schulden zurtickzahlen und seine Ehre wiedererlangen. Er
floh und kehrte nach Babylon zurtck, um alle seine Glaubiger zu bezahlen. Das Buch stellt auch
eine Archaologenfigur mit flnf beschrifteten Tontafeln vor, nummeriert I bis V, die Dabasirs Plan
festhalten: Er verteilte sein Einkommen auf seine Glaubiger, wahrend er weiterhin von einem Teil
lebte, bis jede Schuld getilgt war und er ein angesehener Mann wurde.

Das ist das Schuldenrickzahlungssystem des Buches, und es ist im Wesentlichen die
Schneeballmethode, eingemeil3elt in Ton: Lebe von einem Teil deines Einkommens, verteile den
Rest auf deine Schulden in festen Anteilen und mache weiter, bis sie weg sind. Was die
Geschichte so kraftvoll macht: Dabasir war ein Sklave, als er den Plan fasste — der tiefste Punkt
seines Lebens war der Ausgangspunkt der Wende. Die Tafeln existieren, weil der Plan
funktionierte. Entschlossenheit ohne schriftliches System ist nur Wunschdenken; Dabasir hatte
beides.

Probier es aus: Liste jede Schuld auf, die du hast, mit Betrdgen und Zinssatzen. Schreibe dann
einen einfachen Verteilungsplan — welcher Prozentsatz jedes Gehalts auf welche Schuld fliel3st —
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und leg mit der nachsten Zahlung los.
Je mehr Gluck ich hatte, desto harter arbeitete ich

Sharru Nada, ein wohlhabender Kaufmann Babylons, erzahlt, wie er einst ein Sklave war, gekauft
von einem Backer namens Nana-naid. Er stirzte sich in das Backerhandwerk, arbeitete harter als
jeder andere und kaufte sich schlielich seine Freiheit. Er wurde ein erfolgreicher Kaufmann.
Wenn die Leute ihn einen Gluckspilz nennen, stimmt er zu — und erklart dann: Je mehr Gluck er
hatte, desto harter arbeitete er, um es zu verdienen. Sein Vermdgen war kein Zufall; es war
Arbeit, die auf Gelegenheit traf.

Diese Parabel schliel3t den Kreis zum Thema Gluck. Sharru Nada wartete nicht auf eine
Gelegenheit; er arbeitete so, dass Gelegenheiten ihn finden konnten. Der Satz 'je mehr Glick ich
hatte, desto harter arbeitete ich, um es zu verdienen' kehrt die Ubliche Klage Gber Gllckspilze
um: Gluck ist nicht das, was dir passiert, sondern das, was du dir verdienst.

Probier es aus: Finde eine Gelegenheit, die dir gerade jetzt vorliegt und auf die du bisher passiv
gewartet hast — und mach heute den ersten konkreten Schritt darauf zu, so klein er auch sei.

Die besten Zitate
- "Ein Teil von allem, was du verdienst, ist dein, es zu behalten." - Algamish

- "Das, was jeder von uns unsere 'notwendigen Ausgaben' nennt, wird immer so weit wachsen,
dass es unserem Einkommen entspricht, wenn wir nicht dagegen protestieren." - Arkad

- "Besser ein wenig Vorsicht als grol3e Reue." - Mathon
- "Je mehr Gllck ich hatte, desto harter arbeitete ich, um es zu verdienen." - Sharru Nada
Kritik

Das Alter des Buchs zeigt sich. Manche Ratschlage - insbesondere die pauschale Empfehlung des
Wohneigentums - lassen sich nicht sauber auf moderne Wohnungsmarkte Ubertragen, und es
gibt nichts Gber Indexfonds, steuerbeguinstigte Konten oder die konkreten Anlageinstrumente,
die die Finanzwelt heute dominieren. Die archaische Sprache ('du’, 'dein') kann wie ein Gimmick
wirken, das sich Uber mehr als 100 Seiten zieht. Und die Parabeln, so einpragsam sie sind,
vereinfachen manchmal zu sehr: echte Schulden, echtes Investieren und echtes Risiko beinhalten
mehr Variablen als eine babylonische Mauer. Es ist ein Fundament, kein vollstandiger Bauplan.

In einem Satz

Spare einen Zehntel von allem, was du verdienst, bewahre es vor Verlust, lass es fur dich
arbeiten, und lass Zeit und Disziplin den Rest tun.

FUr wen sich das Buch eignet
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Alle, die finanziell bei null anfangen, alle, die in Schulden stecken und eine bewahrte
Ruckzahlungsmethode brauchen, und alle, die die Grundlagen ohne Fachjargon wollen. Auch

perfekt fur Leute, die moderne FinanzbUcher gelesen haben und sehen méchten, wo die Ideen
ursprunglich herkommen.
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